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A partir des pistes de réflexions suscitées * Définir le but de la transaction * Imaginer sa transition idéale
par les conférenciers, vous élaborerez e Améliorer la valeur de sa clinique e Trouver un acheteur
durant cet atelier un plan concret our * Rendre sa clinique attractive e S'entourer de conseillers
lanifier | te d P tre clini P * Planifier ses besoins financiers * Annoncer au personnel
planifier la vente de voire clinique. * Planifier sa fiscalité * Etablir une échelle de temps
* Reconnaitre les enjeux émotifs e Etc.
Conférenciers Montréal * 21 février 2025 | Québec * 25 avril 2025
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